
智行理财网
未来涨价的虚拟货币

对于采购人来说，价格就和一日三餐一样平常，每天都要关注，但也和天气一
样，阴晴不定，来个“台风”，价格走势就会有强烈波动。

作为采购的你，可能特别想知道，2023年，哪些领域会涨价？

2023年，涨价主要分布在两大领域。

在《供应链洞察》2月刊中，有证券机构就大胆预测，涨价或主要分布在两大
领域：

1、需求超预期修复的行业，集中在消费、部分出行、运输链条；

2、供给端存在约束的行业，集中在国产化较低的高端制造和周期品领域。

具体来看，需求复苏影响下可能涨价的行业主要有：

食品饮料：啤酒、零食；

医药生物：中药；

电子：消费电子；

交通运输：航空、油运；

有色金属：黄金。

供给收缩或产能紧张影响下可能涨价的行业主要有：

农林牧渔：白羽鸡；

电子：光掩膜、FPGA芯片；

化工：轮胎、磷化工、POE；
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有色金属：铝。

（点击下载《供应链洞察》2月刊查看全文）

✦

《供应链洞察》编委点评

✦

对此，《供应链洞察》编委们也给出了自己的建议和看法。

点评1：通过价格锁定、协议约束控制涨价风险

文中预判的啤酒、零食、消费电子等领域的涨价可能性，我更多理解是因为全
球货币宽松政策下，蔓延波及的通货膨胀。

作为个人，我们可能考虑的是如何做好资产保值。比如有闲置资金的，可以购
入部分金条，有证券经验的买入部分航空、铝业等的股票、期货（市场有风险
，投资需谨慎哈），作为供应链行业期刊，我们关注更多的是涨价对供应链的
影响！

中采商学首席专家、国家级继续教育基地采购与供应链培训中心首席专家宫迅
伟老师说过，正因
为充满不确定性，所以才要对未来做
预判
，如果一个事件是确定的，比如太阳从东边升起，肯定会从西边落下，这种事
件是不需要做预判的，除非地球真的流浪了。

我们预估哪些领域会涨价，目的是为了控制供应链风险，防止因涨价所引申出
的市场囤货、断供而扰乱供应链；那么基于这样的目的，我们来做一个延伸思
考：是否可以通过价格锁定、协议约束来控制风险？
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以下实操，供大家参考：

预判某种物料处于整个市场行情低位时，拿出年使用量的一半做价格锁定，签
订协议，并承诺吸收期为一年；当未来的价格高于签订的协议价时，以框架协
议价采购；当未来的价格低于协议价时，跳出协议，单独下采购单。

这是一个巧妙的操作思路，希望能够帮助到大家。

——唐振来

膳魔师（中国）家庭制品有限公司采购主管

点评2：新瓶装旧酒，涨跌价还会有

2023年初，各行各业的价格走势逐步受到大家关注，一方面是放开后，有望修
复的行业价格会攀升：啤酒、零食、中药、消费电子、航空等，另一方面在供
给收缩或产能紧张影响下可能涨价的行业有：百羽鸡、光掩膜、FPGA芯片、
轮胎、磷化工、POE、有色金属：铝。

久负盛名的艾略特波浪理论在股价预测时，将趋势分成九大类，最长的超大循
环波是横跨200年的超大型周期，次微波只覆盖数小时内的走势。但无论规模
如何，每一周期由8个波浪（5上3落）构成，这点是不变的。

万变不离其宗，酒还是那个酒，行业的趋势和规律就在那里，只是表现形式不
一样了。供求关系决定价格，而商品本身的价格、消费者偏好、生产成本、技
术水平、政策等等都会对供求关系造成影响。

作为采购人，早已不是单纯的采购，我们的角色发生了变化，这一变化让我们
变得更加有使命感：
既要是行业专家，懂用户，懂理论更有实践经验，也要是行业领导者，以产品
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和价格取得市场优势，还要提供行业解决方案，以全链路的视角做采购，对供
应链路上的各环节有整体的思考和判断。

在每一个周期里，涨跌价还会有，作为采购和供应链人，让我们夯实自己的能
力，穿越行业和产品的生命周期，乘风而起，趁势而上，在不确定中找到确定
，在竞争中掌握主动。

——季景丹

高鑫零售（大润发） 总经理特别助理

以上内容来自：中采商学出品电子月刊《供应链洞察》2月刊；转载请标注：
宫迅伟采购频道
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