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从事一份职业，首先想的是这份职业能给他人和社会创造什么价值，似乎成了我选
择一份职业的习惯思维。 因为如果一份工作没法给他人和社会创造任何正向价值，
我觉得这份工作就没有任何去从事的意义。我们处于社会大分工中的一份子，相互
之间创造价值才能带动社会的不断发展，也只有创造价值，你才能获得应有的收益
，从而能在这个商业社会里立足和发展。

那融资顾问能给他人创造什么价值呢？在从事这份工作中，特别是在电销的时候，
经常有客户问，为什么我不找银行，而要找你们做贷款呢？我想很多的同行也会遇
到很多这样思考的客户， 这算是大多数人的正常思维，因为找银行贷款不用付手续
费，而找融资顾问就需要支付额外的咨询服务费，似乎增加了贷款的成本，所以肯
定是找银行做贷款，傻子才找融资顾问呢！这样来看是不是很有道理呢？咋一看，
是的，确实是很有道理。只是在我们这些内行人看来，事实上并非如此，也许这就
是所谓的“外行看热闹，内行看门道”吧。

不同的人对一个事情之所以有不同的看法，根本在于不同的人有不同的认知。要看
清事实，需要开拓我们的认知，打破认知的盲区，才能看清真正的事实。例如很多
人觉得融资顾问是中介，不如直接找银行来的划算，但事实上，其实银行也是中介
，贷给客户的钱并不是银行的，那是银行储户的钱。深入一点去说，就是银行也只
有资金的使用权而没有资金的所有权，它只是从很多储户那里借来钱，然后再把这
些钱借给需要的客户，中间赚利差。这跟二手房东把房子从房东那里租过来，然后
再出租给租客其实挺类似的，只是银行在我们国家有很强的背书，大家对银行非常
信赖，根本不是一般的二手房东的信誉可比的哈哈。

言归正传，还是讲讲融资顾问到底能带给借款人哪些价值吧！银行贷款很多人都比
较熟悉，我就拿银行贷款来说吧，个人觉得融资顾问在这里的价值主要体现在以下
四个方面：

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                    1 / 1

http://www.tcpdf.org

