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36氪获悉，博雷顿科技有限公司近期完成数亿元C轮融资，由星航资本（小鹏汽车
为星航资本战略基石出资人，聚焦电动化产业链投资机会）、合肥仁顿与麦顿投资
联合领投，中集车辆、上海科投股份、科升资本共同投资。博雷顿表示，本轮融资
资金将主要用于产品研发、市场扩展、生产基地和销售体系扩建等方面。

博雷顿电动产品

在产品研发方面的投入以及先发优势令博雷顿在新能源领域获得了强大的竞争力，
目前博雷顿设备已经顺利进驻川藏线、胶州湾海底隧道、杭甬高速、西电东送等大
国项目建设现场。

例如电动矿卡方面，博雷顿车型产品线丰富，拥有90吨、95吨、105吨多种规格，
并且可同时提供纯电动、增程式的动力总成，同时还配有博雷顿线控底盘技术、动
能回收等系统等，并可选配博雷顿主动安全系统、无人驾驶系统，帮助客户进一步
降低费用、提升安全性和效率，充分满足矿山客户绿色生产需求。

以博雷顿BRT105E纯电动矿卡为例，该车配备700kWh超大动力电池组，在功能、
续航方面充分满足用户重载上坡的矿山场景需求，相对同级燃油矿卡每年可以节约
能源费用超过70万元，5年可节约350万元，同时可以减少二氧化碳排放超2000吨
，经济效益和环境效益都十分显著。在博雷顿矿卡、装载机协同无人作业系统加持
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下，可实现自动装载运输作业，可近一步降低费用，并将人力从危险岗位解放，让
生产更加安全。

重卡方面，得益于自主掌握核心技术，博雷顿重卡轻量化水平出色，博雷顿表示其
6X4电动牵引车比同级竞品轻1吨左右，这种轻量化技术在柴油车型上优势不明显，
但在电动车型上则意味着更长的续航，更高的运营效率。

博雷顿的主要业务不局限于整车产品，博雷顿将自身定位为一家客户导向的，聚焦
于用户需求的创新科技公司。

为了更好地服务用户，博雷顿构建风光储运绿色能源管理一体化方案，为用户提供
更稳定、更低成本的清洁电力，满足用户降本、降碳需求；用户有连续生产的需求
，博雷顿开发了全自动充换电机器人，可以基于云管理系统，智能为设备充换电，
保障生产效率；用户有稳定、安全生产的需求，博雷顿自主开发协同无人驾驶系统
，帮助客户减少危险岗位用工需求，提升安全性同时缓解用工难问题，减少人员流
动对生产造成的影响。

博雷顿旨在为客户提供的设备不是简单的运输工具，而是行走的工业机器人。博雷
顿拥有自主正向研发的电子架构及车联网系统，实现软件定义性能，有能力根据用
户大数据反馈，针对性的升级控制程序，从底层改进车辆的性能、功能，使车辆与
用户的实际场景更匹配，提升性能表现及工作效率，创造更多价值。

目前，博雷顿自动驾驶团队正往返于实验室和矿山项目现场，为无人驾驶大规模商
业化应用做验证工作。未来，博雷顿还将计划实现整个矿山的全自动化运营，并且
不需要化石能源补给和人工操作，大幅减少碳排放，降低成本，提升社会生产效率
。

博雷顿2022年目标为实现十亿元量级营收规模。同时，博雷顿新产品研发、生产基
地扩建等工作也在不断推进。

投资者说：

星航资本执行董事张小奇表示：“在经济性优势及环保减碳双轮驱动下，工程机械
及商用车电动智能化浪潮势不可挡。从2017年第一次了解博雷顿，到2019年客户
批量试用，到22年大批量订单的落地，一路见证了博雷顿团队笃定核心技术自研，
产品快速迭代，和客户认可度迅速提升。希望博雷顿早日成为全球电动智能工程机
械及商用车行业的领头羊。”

麦顿投资执行董事郭志汀表示：“麦顿投资一直关注新能源赛道并投资了天合光能
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、保利协鑫、蜂巢能源等多个企业，我们看到在双碳政策出台和经济性优势显现双
重利好推动下，新能源行业迎来爆发性机遇，智能化电动工程机械作为最具商业性
的新能源品类，将率先获得快速增长。博雷顿是该领域的代表性企业，凭借自主研
发的三电系统、运营经验、客户案例口碑，具有突出的先发优势，期待公司取得更
大的业绩，为国家实现双碳目标做出积极贡献。”
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