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“个人养老金业务正式上线，参与人数众多，参加个人养老金对个人好处多多，适
逢年底，在12月底前缴存个人养老金，还可以抓住今年最后的窗口期，获得一笔税
收优惠。”近日广发银行财富管理及私人银行部首席产品专家肖怡告诉21世纪经济
报道记者。今年11月25日，个人养老金先行城市（地区）名单公布，广东省广州市
、深圳市等成为首批试点城市之后，个人养老金业务就成为各家银行必争之地，不
少银行推出开户立减的活动，其中最大“红包”甚至达到500元。

养老金缺口超过7000亿

“养在未老时”的观念已经深入人心。人社部的数据，2021年养老金已经实现17
连涨，但社保养老基金高增长的同时，养老金缺口也超过了7000亿，如何提前规划
好养老，已经成为摆在人们面前的问题。

根据《中国城市养老服务需求报告（2021）》（以下简称《报告》）显示，50-59
岁群体中48%的人已经开始养老规划并付诸行动，40-49岁群体中有养老规划和行
动的占比为44%，尽管在30-39岁群体中有养老行动的占比仅为39%，但九成已经
开始养老规划。

从收入来看，超过半数高收入人群对自己的养老有规划且已有行动；普通收入人群
对自己养老有规划且已有行动占比较少，仅为34%。从性别来看，女性中有养老规
划但还没有行动的占34%（男性占比32%），女性中既有养老规划又有实际行动的
占46%（男性占比43%），女性相比男性无论在养老规划上还是养老行动上都更看
重。

从城市级别来看，一线城市的养老规划性和行动力最强，50%的一线城市受访者已
经开始养老规划和养老行动，新一线城市和二线城市略差。

11月25日，人社部宣布，个人养老金制度率先在北京、上海、广州、西安、成都等
36个先行城市或地区实施，参加人可通过全国统一线上服务入口或商业银行等渠道
建立个人养老金账户。

所谓个人养老金，是指政府政策支持、个人自愿参加、市场化运营、实现养老保险
补充功能的制度。只要你是在中国境内参加城镇职工基本养老保险或者城乡居民基
本养老保险的劳动者，均可参加。

根据《个人养老金实施办法》，每位个人养老金参加人都需要开设两个账户，即个
人养老金账户及个人养老金资金账户。

                                    1 / 3



智行理财网
招商银行VIP客户代表是干什么的

其中，个人养老金账户，需要通过国家社会保险公共服务平台、“掌上12333”等
全国统一线上服务入口或者商业银行等渠道建立，用于信息记录、查询和服务等。

而个人养老金资金账户，需要在符合规定的商业银行开立或者指定，用于缴费、购
买金融产品、归集收益、领取个人养老金等。

“这两个账户都是唯一的，且互相对应。通过银行可以一次性开立这两个账户。”
人力资源社会保障部养老保险司副司长贾江表示。

机构抢夺万亿市场

缴纳个人养老金，需要通过银行开户。这是银行相对其他金融机构“得天独厚”的
优势。在万亿市场面前，为争夺更多资源，银行之间打响“抢人”战。

在给客户经理们提出KPI要求后，各大银行纷纷在App上设置了个人养老金专区，
有些还以红包奖励刺激账户开通。“我们开户可以给50元的微信立减奖励。”建设
银行广州某支行的负责人表示。

广发银行表示，即日起到12月31日，在广发银行办理个人养老金业务的客户，有机
会获得最高200元的广发“精彩荟”会员福利金。具体来说，在活动期间，客户成
功开通广发银行个人养老金资金账户，即可领取50元福利金。如果在资金账户中累
计缴存金额达到1000元或以上，还可以再抽取从38元到150元不等的福利金。

招商银行APP显示，试点城市客户开通个人养老金资金账户最高可抽288元红包，
缴存10元及以上还可再领10元现金红包。邮储银行推出开立个人养老金账户最高可
抽取500元红包的活动。

光大银行金融市场部分析师周茂华表示，各家银行积极推动落实个人养老金制度的
原因，一方面是对推动第三支柱养老保险发展战略的考量；另一方面是由于个人养
老金账户具有唯一性，各家银行也在积极拓展客户资源和存款资源，并推动资管业
务发展，拓展利润增长空间。

但个人养老金新政呈现的几个特点也让部分年轻客户犹豫，主要是每年缴纳个人养
老金额度上限为1.2万元，减税额度不高，更重要的是退休后才可取出，一些年轻客
户可能要二三十年之后才能取出。

“目前50岁以上的人士购买动力比较足，35岁以下则是观望的多。主要是期限太长
，流动性受限。比如30岁的女性，从现在开始投资，25年以后可能把钱取出来。如
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果是男士，这一时间更长。”某大行的理财经理表示。

不过需要面对的是，我国的人口老龄化日益严重，退休人员越来越多，但在养老保
障方面，依旧存在很大的缺陷。

2020年第七次全国人口普查数据显示，我国65岁及以上人口为19064万人，占13.5
%，人口老龄化程度进一步加深，这一数字在2035年将会超过20%。

而观察我国养老保障体系的构成，第一支柱是基本养老保险，即国家给钱；第二支
柱是职业养老金计划，一般由企事业单位和个人共同缴纳；第三支柱是个人养老金
和其他个人商业养老金融业务。

据财新网消息，截至2021年末，这“三支柱”的比例大约为6：4：0，比例极不协
调；而个人养老金市场已经成熟的美国，“三支柱”的比例为1：6：3。更棘手的
是，作为养老体系“主力军”的第一支柱、第二支柱，也存在较大的资金缺口。

虽然养老产品目前仍不够完美，不过面对日益严峻的养老现实，“养在未老时”逐
步被投资人重视。

“与其他银行相比，广发银行致力打造更年轻的养老品牌，率先抢占‘年轻养老市
场’，吸引年轻‘未老’客群，将养老金融服务延伸至全客群的整个生命周期，让
客户在不同年龄阶段的养老享老需求都能得到满足，实现‘早规划-早储备-早享老
’的目标。”广发银行财富管理及私人银行部总经理陈若鹏称，近几年，越来越多
的年轻人对未来老年生活产生顾虑，开始关注自己的养老问题。向“未老群体”讲
养老一定是未来的趋势。

陈若鹏表示，在经济能力与现金流可控的前提下，人们要考虑提前规划财富，趁早
为自己选择养老的投资，以获得长期较稳定的收益、实现个人资产保值增值。个人
养老金投资产品具有多样性，有利于满足不同客群不同年龄段的投资需求，可以为
未来的老年生活提供更好的补充。广发银行在股份制银行中率先发行了符合养老储
蓄要求的花样存产品、上架67只养老基金产品、首批上线国寿鑫享宝专属商业养老
保险产品。

更多内容请下载21财经APP
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