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上海的正常生活秩序正在回归，随之而来的经济复苏亦成为了城市的新命题， 吃喝
玩乐逛...各种熟悉的金融与非金融场景活动又回来了。没有什么能够阻挡我们对美
好生活的追求。

无论是助力抗疫，还是复苏之际助力提振消费、践行普惠金融，信用卡都承担着重
要的角色。消费复苏，线下多场景消费需求、叠加线上消费和无接触交易需求激增
的背景，如何创新消费模式发掘新型消费潜力，赋予了信用卡机构新的使命。

始终关心持卡人消费需求的浦发信用卡，以积极姿态、快速响应，推出“浦大喜奔
66消费节”，同步推出一系列优惠活动，覆盖吃喝玩乐逛多场景，通过实实在在的
优惠活动深度践行普惠金融，提振消费，收获了市场与越来越多用户的青睐。

全力出击提振消费

什么是当下最活跃的经济活动？毫无疑问是消费。

在政策层面，近期从国务院到地方，都发布了一系列释放消费潜力、促进消费持续
恢复的政策；在用户端，是蓬勃复苏的巨大消费需求，呈现个性化、多元化的消费
趋势；在商户端，则是复工复产带来的供应链修复。

如何拉动新兴消费需求增长，陪伴用户逐渐恢复生活节奏，度过复工复产时期，为
不同客群提供差异化、定制化的产品和服务，信用卡行业大有用武之地。

在各类银行中，股份行是信用卡主力，数字化布局与创新一直走在前列。2021年信
用卡APP月活前五中，有4家是股份行。近年来，各大银行充分发挥零售金融服务
优势，积极投身到提振内需与消费的大浪潮中。

其中，在复苏成为首要命题的当下，浦发信用卡积极落实扩大内需战略，持续聚焦
衣食住行等民生领域，联动核心商圈、商户及线上多元消费平台，构建丰富的“线
上+线下”全场景生态圈，助力消费活力提升。

呼应着这座城市重启的需要，“浦大喜奔66消费节”顺势推出。活动覆盖吃喝玩乐
逛等多个消费场景，推动“浦”惠消费，助力“发”现美好生活。浦发信用卡联合
电商、餐饮、零售等商户，通过加大线上线下补贴力度，全面助力提振消费活力，
促进交易迅速回暖。

在“吃什么”方面，从快餐到火锅烤肉再到甜品零食水果，各种美食优惠应有尽有
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。以近期的推广活动为例，新石器烤肉、百果园、满记甜品、鲜丰水果等，均可在
周六享66折购买不同价值的代金权益，平日购买亦有优惠。

关于“喝什么”，开工最需要的“液体粮食”咖啡奶茶也有安排，浦发信用卡打造
多元饮品权益，星巴克每周六满66元立减16元优惠，更有%Arabica、Seesaw Cof
fee、皮爷咖啡、Tims代金优惠权益，集合了一众网红咖啡品牌。乐乐茶、喜茶、C
oCo都可、奈雪的茶也可以在每周六享66折购买代金权益。

在“逛什么”方面，“浦大喜奔66消费节”推出了更加丰富多彩的全国优质商圈优
惠活动。全国范围内，华润商圈、K11商圈，活动期间指定商场可享满300元立减6
6元优惠。特别是上海地区，活动优惠力度更大，6月中下旬至北外滩来福士、上海
瑞虹天地、晶耀前滩，使用微信支付绑定浦发银行信用卡支付可享满200元立减66
元，有效促进消费者回归商场。

“以大宗消费为抓手拉动消费”是《上海市加快经济恢复和重振行动方案》大力促
进消费加快恢复的措施之一。“大力促进汽车消费”购车活动亦是不可或缺的看点
。在浦发银行信用卡中心合作经销商门店购买汽车时办理浦发银行信用卡汽车分期
业务的持卡人，符合条件即有机会获得366元定向刷卡金。

这一系列用心的活动背后，是浦发信用卡陪伴用户逐渐恢复生活节奏的贴心。同时
，浦发信用卡不断升级消费场景服务，以温暖、优质、高效的线上线下金融服务，
满足不同用户群精细、多元化的新需求，实现获客、活客、黏客效率的提升。

打造数字化普惠金融服务

普惠金融一直是信用卡的重头戏。

作为支付、融资一体化的金融工具，信用卡是连通消费者、商户、支付平台的重要
媒介，在扩大内需、拉动消费、服务民生上发挥着重要作用。

近年来，浦发信用卡聚焦衣食住行等民生消费场景，围绕惠民金融、绿色金融、城
市场景等主线，践行“普惠金融”服务理念，将更实惠、更便捷的优质金融服务传
递给更多消费者，并努力与用户建立情感层面、精神层面的连接和共鸣。

在大数据、AI、区块链等技术与业务的深度融合下，浦发信用卡升级打造业务、数
据、技术为一体的智能决策体系，实现服务、产品与技术的深度融合，锻造数字化
经营能力。通过升级智能机器人服务系统群、数字化经营管理系统群，输出高质量
的惠民服务。
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针对线上消费活动，除了延续以往的普惠活动之外，浦发信用卡结合自身业务发展
特色和消费趋势，利用其优质经营平台，推出618系列绑卡消费优惠活动，“超级6
66”系列线上红包、积分新玩法。提供给持卡人贴心、温暖、高品质的多重福利体
验。

通过给消费者实实在在的刷卡实惠，促进消费者、平台、商家的全面对接，体现出
了一家信用卡机构的责任与担当，也是普惠金融应有的态度。

618活动亮点多多，浦发信用卡紧紧抓住消费复苏趋势与电商交易场景契机，持续
以金融之力激发消费潜力。比如超级666系列，活动期间，报名参加“超6积分”活
动后在指定渠道交易可享6倍积分，最高可获得66666额外赠送积分；“超6红包”
活动可通过“每日任务”领取交易任务，任务达标之后即有机会获得最高618元刷
卡金奖励。玩法多样，优惠多多。

以及各平台绑卡活动，通过多重优惠吸引客户使用浦发信用卡结算，最高可消费立
减666元，活动力度大，有助于提高交易频次。活动支持平台涵盖头部电商与互联
网应用，包括京东、苏宁、美团、拼多多、抖音五大平台。

更有设置针对支付宝平台的分期支付优惠活动。在活动期间，持卡人可在支付宝AP
P领取信用卡分期满减红包，可享满300-20优惠；用户通过“支付宝收银台-浦发银
行信用卡分期”完成的单笔金额满2000元的分期交易，亦可获得80元的刷卡金用
于抵扣刷卡金到账后的新增消费。

多受年轻人青睐的浦发运通人民币卡，也有针对618的消费满减活动。淘宝APP满5
000元立减370；京东APP满2000立减137，满5000立减370。抓住更有活力的年
轻消费群体，为他们提供优质消费体验与服务。

无论是消费金融产品及活动的创新升级，还是丰富、优惠的购物福利，都考验着信
用卡机构的前瞻性与责任担当。2022年，浦发信用卡将进一步深化“以客户为中心
”的理念，建立起有情怀、有温度的服务模式，让信用卡始终成为消费金融与普惠
金融的一股重要力量。这股力量更是给了正在恢复烟火气息的上海一个“加速度”
，以金融力量助力上海经济重振。
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