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近一个多月以来，万辰生物的股价实现了翻倍式增长。数据显示，自1月30日至今
，万辰生物区间涨幅超120%。银柿财经注意到，部分投资者拿万辰生物此前发布
的限制性股票激励计划中的营收目标数据举例，认为公司近期定增募投项目中的零
食量贩业务将有较大发展。

在上述背景下，深交所于3月9日晚间下发关注函，要求公司补充说明业务基本面是
否发生变化，量贩零售业务行业发展情况，公司开展相关业务对经营业绩的具体影
响，限制性股票激励计划中业绩考核指标的科学性等情况。

据万辰生物2月20日发布的定向增发预案论证分析报告，本次发行对象为公司实控
人之一王泽宁，募集资金总额不超过2
亿元，
募集资金拟用于品牌营销网络建设项目和运营服务支持建设项目，其中品牌营销网
络建设项目投资1.26亿元，预计建设期为2年。

在预案中，万辰生物未明确“品牌营销网络建设项目”具体指向的品牌；仅表示，
公司运营的量贩零售品牌较早地展开布局，积累了较强的渠道优势，在售产品种类
丰富，性价比较高；项目的实施是抓住零售行业发展机遇、满足市场需求的必要举
措。

在论证分析报告中，万
辰生物在说明此次定增目的时提到，
公司于2022年成
立子公司南京万兴开始发展量贩零
售连锁业务，
其中“陆小馋”品牌运营管理近百家门店，主要覆盖江苏等地区，在当地已经具有
较强的品牌影响力，在行业中处于优势地位。

据悉，万辰生物主营业务为鲜品食用菌的研发、工厂化培育与销售，主要产品包括
金针菇、蟹味菇和白玉菇等鲜品食用菌。
此次开拓量贩零售连锁业务，被公司方面认为是增强公司抗农业周期性波动风险的
能力的举措。
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万辰生物还在定增预案中提到了开店计划，公司表示，项目拟依托公司运营的量贩
品牌在行业内积累的业务经验以及渠道优势，通过实施场地购置、租赁与装修，在
安徽、河南、山东三个省份的重点城市开设共计100家门店；项目建设完成后，将
进一步提升运营的品牌的知名度与影响力，增强公司的盈利能力。

从已有信息看，万辰生物提到的开店计划是否指的是“陆小馋”这一品牌的开店计
划尚未可知。但上述募投项目结合公司在限制性股票激励计划中确定的考核目标似
乎给予了投资者想象空间。

据万辰生物3月7日发布的《2023年限制性股票激励计划（草案）》，公司以达到
业绩考核目标作为激励对象当
年度的归属条件之一，
其中第一个归属期的目标为，公司2023年营业收入达到16亿元。而万辰生物2021
年全年的营收也才4.26亿元。

万辰生物在近期发布的异动公告中曾表示，目前公司的量贩零售连锁业务仍处于开
拓期。年销售额10亿元的目标对尚在开拓期的业务而言，显然不是一个容易达到的
数目。

以此前热度较高的零食连锁企业“零食很忙”的销售数据举例，据其官网报道，20
22年零食很忙全国门店零售营业额64.45亿元，门店数量在2022年超过2000家，零
食很忙走到这一步花了5年多的时间。而这家公司背后，是红杉中国与高榕资本等
头部机构的身影。

盘古智库高级研究员江瀚告诉银柿财经，
所谓量贩零食店最大的优势就是在分量和价格，近年整个零食产业的价格都是偏高
的，所以在这样的背景下，量贩零食店一定程度上能解决一些问题。

“量贩零食的这种业态之前也是存在的，但更多的是小打小闹的那种比较独立的业

目前在这一业态下，要做出成绩的关键在于能否有足够的性价比，能否把产品质量
放到实处。
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