
智行理财网
天津合作领先医药集团有限公司(天津合作里)

“以无锡国金为蓝本，盛业开启了国企合资模式的规模化复制阶段。”3月23日，
盛业（6069.HK）公布了2022年业绩。年内，盛业坚定推进“双驱动+大平台”战
略，成功复制国企合资模式，保持了规模与效益的“双增长”。

报告显示，2022年，盛业累计处理的供应链资产规模达1591亿元，同比增长20%
；主营业务收入为8亿元，同比增长39%。科技收入（包括平台服务和供应链科技
服务）超1亿元人民币，同比增长106%。经调整净利润约2.5亿元，同比增长10%
。

作为供应链科技平台，盛业希望通过产业互联网赋能数字金融，实现双驱动发展。
中金公司研报指出，盛业数字金融与产业互联网业务交叉赋能可以形成协同效应，
构建高效的供应链智慧服务生态体系，在提升客户原有数字金融服务黏性的同时亦
有望在产品端逐步成熟后为公司带来更多业务增量。

2022年，盛业成功中标中国建筑旗下多家子公司的多个智慧工地项目，以及国药乐
仁堂旗下多家子公司的多个医院SPD项目，并与中国领先的医药流通集团携手打造
医院SPD智能供应链服务体系。产业互联网板块业务实现从“1到N”的跨越，供应
链科技服务收入达3230万元，同比增长超18倍。

原野向南都湾财社记者表示：“产业互联网业务未来应该可以维持较高的增长，科
技收入未来三年内营收占比将达50%。我们通过产业互联网，深度植入供应链生态
，获取大量原始源头数据，为数字金融的风险控制与资产评估提供可靠的交易数据
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，并进一步推动风控引擎不断迭代，使得风控更智能更精准。公司不良率的下滑，
也得益于产业互联网的辅助。所以产业互联网端的数据应用是我们未来的核心竞争
力，因为我们的数据应用可以实现变现，并最终反哺于研发投入，形成一个良性循
环。”

值得注意的是，随着盛业平台发展战略和产业互联网业务的快速推进，科技收入已
成为集团新的业绩增长引擎。截至去年底，盛业科技收入营收占比已经提升至13%
。

原野指出，“我们已经不仅仅是一家金融企业，更多的是要往科技转型，用科技构
建产业生态，做优质资产跟灵活资金的链接，为核心企业、客户提供数字化的解决
方案，这将是盛业未来的核心定位。”

采写：南都湾财社记者 邱墨山
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