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商业计划书是新兴企业在开始筹资和打造业务时的一份全面细致的计划书。这个计
划是创业人寻求向投资者和风险资本融资的第一步，如果这份计划书能够打动投资
者并吸引他们提供资金支持，这么高效的方式往往能带给新兴企业一个重大的帮助
。商业计划书是指一个包括各个方面细节部分的计划，因此，在这样的计划书中，
会包括以下几个部分：

1. 简介：这是第一部分，主要是针对商业计划书做一轮快速的介绍，以让读者对整
个计划更加熟悉。

2. 公司概述：这部分对创业公司背景和市场情况做详细介绍，需要包含公司的历史
、目标市场、竞争对手及其相应的竞争力等等。

3. 产品介绍：这是要详细介绍将要推出的产品（或服务）的部分。产品介绍中需要
包括产品的功能特性，解决方案，价格计划和推广策略等信息，帮助投资者更好地
了解创业者的产品和商业模式。

4. 目标市场与竞争情况：这是详细描述目标市场人群和实际市场规模的部分。为了
使商业计划书更有说服力，应详细规划目标市场竞争态势，用数据和事实来证明自
己在该市场的竞争优势。

5. 营销与销售策略：这一部分主要是讲述如何制定营销和销售策略，包括如何进行
促销，如何促进管理，并分析是否需要在增长企业规模时扩大销售网络。

6. 经营计划：这一部分包括市场、渠道开发、人员和成本等。这非常重要，因为投
资者必须了解它们正在投资的公司的经营战略。

7. 财务预测：这一部分包括当前的收入表，资产负债表，现金流量表等，以证明公
司经济实力和潜在利润。

8. 管理人员：在这一部分中，将列举出现有的管理层，以及将来招募的各种角色，
并讨论这些角色的重要性。

商业计划书的好处是显而易见的，比如：

1. 提高了融资并吸引了投资人的资金支持，可大大降低财务风险；

2. 可以帮助企业者更好地了解项目的目标市场和竞争情况；

3.
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商业计划书中的财务预测和状态可帮助企业者提前预测风险，以及有效掌控财务；

4. 良好的商业计划书也可以吸引到更多的管理与销售专业人员的加入，提高团队的
实力。

在编写商业计划书时，需要注意以下几点：

1.要清晰表达信息，投资者不会面面俱到地了解你的业务，因此，要做到让订单与
资本呼之欲出。

2.应该确保商业计划的“故事”内容生动有趣。

3.应避免使用不知名或者不合适的缩写。这会造成很多不必要的困难，增加解释难
度。

4.不要忽略清晰明了的预算表，以便于看到公司有效的财务状态和优势。

5.确定和写出时间和可量化性成果，以管控和监督未来自己业务成果。

总之，商业计划书是成功创业的必要元素，从头到尾，每一个部分都需要精心设计
。有一个好的商业计划书，能帮助创业公司更好的理解市场规模、品牌背景、客户
盈利模式等重要事项，从而更好的展示公司的发展潜力。
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