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【证券网】9月8日，华为终端官微宣布，华为智慧屏将于9月18日上午10点08分开
放预约，9月19日全球发布。三季度作为传统电子旺季，8月初鸿蒙操作系统的推出
也成为了消费电子产业链的催化剂，而第一波5G换机潮有望在四季度到来，板块估
值中枢随着产业复苏逻辑的不断发酵有望逐步抬升，电子行业龙头企业如深圳华强
、立讯精密等保持较高业绩增速的标的受到市场长期关注。

电子板块作为受贸易争端影响的板块，股价弹性较大，板块主逻辑已转换为5G推动
的行业内生复苏需求。从现在的时点看，中兴、华为、小米、vivo等品牌的5G手机
陆续上市，5G商用进程的推进将带动电子产业进入新一轮增长周期。随着国内智能
手机二季度出货增速企稳，上游核心电子元器件进入加速国产替代阶段，三季度旺
季备货、5G换机和网络部署开启等将有望驱动电子行业景气度迎来向上拐点。

华创证券分析师耿琛认为，手机行业最坏时候已经过去，后期整体向上趋势确定性
较高，且随着5G换机潮的逐步临近，整体复苏趋势有望加速。综合研判，行业有望
在2019年三季度环比上半年复苏，预计2019年下半年各安卓头部厂商密集发布5G
手机，大规模的5G换机潮有望在运营商的推动下在2020年启动。考虑到资本市场
的提前量以及中报催化，三季度板块龙头进入战略配置阶段。

作为国内A股上市的电子元器件分销细分板块的龙头企业，深圳华强2015年通过并
购转型进入电子元器件分销市场，2018年公司实现营业收入118亿元和归母净利润
6.9亿元，十年复合增速分别为20.7%和31.1%。今年上半年，在国内经济下行压力
凸显、电子行业景气度不佳等背景下，2019年上半年公司业务实现稳健发展，实现
营业收入59.16亿元，同比增长17.80%。

广发证券研报分析认为，深圳华强在资源、技术、规模、管理、模式以及区位上均
具有优秀的核心竞争力，同时公司旗下拥有湘海电子、鹏源电子、淇诺科技、芯斐
电子、捷扬讯科、记忆电子等优质子公司，在产业成长与国产替代机遇下，有望脱
颖而出，持续领跑。“我们看好公司作为分销龙头企业拥抱未来成长机遇，实现强
者恒强的成长远景，预计公司19-21年EPS分别为0.77/0.87/1.00元，对应PE为16.
5/14.5/12.6倍。参考公司的龙头地位、未来业绩复合增速与可比公司估值，给予公
司对应19年业绩20倍PE估值，对应合理价值15.3元/股，首次覆盖，给予‘买入’
评级。”

华泰证券分析师胡剑指出，目前3C正处于短中长期逻辑兼备的戴维斯双击行情当中
，有望维持强势。短期而言，2019年三季度苹果三款新机的同时发布以及华为销量
的超预期为3C供应链提供业绩支撑，5G新机的频繁发布提供持续的情绪催化。中
期而言，在4G完成移动互联网推广普及之后，5G手机的换机进度有较大超预期潜
力。
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5G时代，消费电子板块牛股频出，从底部盘升以来，涨幅不俗，立讯精密等头部股
的涨幅更是超过100%。作为国内领先的消费电子巨头，立讯精密诞生于电脑、手
机等电子产品快速发展的潮流中，2010年至2018年，在将近十年的时间里，公司
的年营业收入由10亿增长至358.5亿，增长率3448%；净利润由1.3亿增长至28.1亿
，增长率也高达2074%。8月20日，立讯精密发布了2019年上半年业绩公告。报告
期内，立讯精密实现营业收入214.41亿元，较上年同期增长78.29%；实现利润总
额18.16亿元，较上年同期增长104.21%；归属于母公司所有者的净利润15.02亿元
，较上年同期增长81.82%。

国盛证券指出，立讯精密成长逻辑清晰，核心优势显著！“公司在消费电子领域不
断扩大产品线以及提升自身的市场份额，同时多年来在通信、数据中心、工业及汽
车电子市场提前布局的产品，也成为公司发展和业绩贡献新动力。另一方面，公司
持续优化内部经营系统平台、不断精进智能质造，充分发挥核心竞争力，不断巩固
市场地位，与客户形成良好持久的合作关系。公司拥有低成本生产基地和优质的精
密制造劳动力，学习曲线短。坚定看好公司在2019年的成长。”

国信证券认为，5G+国产替代驱动中国电子行业的发展机遇，给予行业“超配”评
级，看多5G产业大周期，开始布局三季报行情。“电子行业作为泛科技行业基础，
构建起IT基础设施、硬件设备、硬件产品等‘硬’环境，未来随着5G深入发展及中
国科创崛起，是中国电子行业成长的主要驱动力，维持行业‘超配’评级。”
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