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利用pos机刷卡，发展下线可拿分润，有的甚至可月入百万元

【诚信建设万里行】信用卡套现的灰色产业链

“信用卡代还、养卡、套现。”行走在大街上，这种小广告不时映入眼帘。2月14
日，《工人日报》记者来到重庆渝中区两路口一商户门口，店老板见记者在看小广
告，便问：“老师，要套现吗？我给你搞。”

信用卡套现，是指信用卡持卡人运用某种手段绕过银行正常提款手续，以刷卡名义
将消费款转换为现金提出的过程。通过套现，持卡人可以不向银行支付费用而从信
用卡中提出现金。

尽管现在各大金融机构加大了对套现行为的打击力度，但是信用卡套现，仍是一个
屡禁不止的灰色产业。

被信用卡套住的年轻人

2017年大学毕业的小王，在重庆一家房地产中介公司上班。这几年房产市场还不错
，看房的人很多，好的时候每个月可拿上万元工资，日子过得很不错。在一年多的
时间里，小王陆续办了4张信用卡，每张额度都是上万元。

好景不长，从2018年下半年开始，重庆楼市降温，房子不好卖了，小王收入大幅下
降。算上自己的生活开销、房租，再加上车贷，小王现时的收入有点不够用。

为此，小王不得已用信用卡解燃眉之急，时不时就去套现。用pos机刷信用卡，套
出来的钱还车贷、还房租，4张信用卡套现轮流转。每个月信用卡还款之日，都是
小王心急之时。他说，现在每天都为钱而烦恼，因为钱还不上就会影响个人征信。

不仅是信用卡套现，随着移动支付的兴起，一些人还利用花呗套现。例如：网上购
买东西，一件商品500元，可和商家协商，用信用卡或者花呗支付商家5000元，多
余的钱商家补给你。商家从中获利，有的甚至可以进行直接转账虚假交易。

代理商尝到刷卡提成的甜头

据有关数据显示，从1985年发行第一张开始，到2017年信用卡发行累计达到7.9亿
张。截至2018年第三季度，我国信用卡授信余额为14.7万亿元，应偿余额6.6万亿
元，在贷款总额中占比4.96%。

从事多年办卡业务的小刘告诉记者，他在帮人办理信用卡的同时都会送一个pos机
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，并且教会怎么使用，如何养卡、套现、切换商户等。也可发展自己的下线，同样
也可提成。如果专做套现业务，除了扣除相应手续费之外，还有大笔额外费用，一
般套现1万元收费200元。

小刘代理的pos机品牌是新中付，体积小巧，携带方便，蓝牙连接手机就可使用，
并且根据不同的代理等级划分不同的分润，高的1万元可分7~8元甚至更高，发展
的下级代理利润相对少些。

他表示，业内较常见的分润率是万分之八左右。每笔交易的手续费是交易金额的0.6
%，向支付机构的结算点为0.52%，代理商每笔交易所能获得的分润率就是0.08%
。但有的品牌pos机手续费是0.63%，向支付机构的结算率是0.52%，代理商的分
润率高达0.11%。

记者调查发现，重庆市面上的pos机品牌有很多种，除了新中付，还有乐刷、立刷
、瑞和宝、海科融通等。代理们除了从刷卡交易中获得利润外，有的品牌还实行会
员制。如果你开通会员，刷卡费率就低些。

一位pos机界业内人士告诉记者，不要小瞧万分之八、万分之七。当你的机器多，
使用的人也多时，资金流水也就越大，分润就越多，月入百万元都不是梦。

打击银行卡犯罪先要完善立法

重庆警方在接受记者采访时表示，无论是个人或公司，利用pos机套现，都属于虚
构交易，将会按非法经营罪惩处。如果数额特别巨大，还会判刑。

对此，北京德恒重庆律师事务所合伙人李建认为，套现不等同于取现。除代朋友刷
卡消费外，信用卡持卡人刷卡后，没有得到商品，也没享受任何形式的服务，而是
拿到了现金，基本上可以认定持卡人对套现行为是明知的、存有恶意的。最高人民
法院、最高人民检察院出台的《关于办理妨害信用卡管理刑事案件具体应用法律若
干问题的解释》第七条表示：违反国家规定，使用销售点终端机具(pos机)等方法，
以虚构交易、虚开价格、现金退货等方式向信用卡持卡人直接支付现金，情节严重
的，应以非法经营罪定罪处罚。

这位律师的观点是，打击银行卡犯罪，首先要完善立法。在法律层面严格界定非法
套现的构成要件和处罚标准。

据记者了解，其实每家银行对信用卡刷卡都有监控，一旦发现异常情况，就会对持
卡人的消费行为进行核实。如果确认是套现行为，就会采取一定措施，比如限制刷
卡、降低额度等。如果是恶意套现而且数额巨大，还会纳入个人征信记录，对持卡
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人以后的贷款产生影响。
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