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投融资术语 BP

（原文于4月27日发布）

柚子我终于放敞了，不用再蜗居家中，深圳也终于全面复工。兄台们，你闻一下，
是不是自由的味道，空气中弥漫着荷尔蒙，大街上小姐姐们的裙子都短了些，阳光
这么耀眼得一晒，这些长腿看起来都格外的白皙。

嗯哼，别跑偏了，小姐姐们长腿白皙，可脸上的口罩依旧摘不下来呢，除了上海疫
情吃紧和各地局部小散发以外，转眼已经受疫情影响第个三年头，疫情影响之下大
部分企业都在夹缝中求生存，一方面制定保守经营策略，避免盲目扩张带来资金紧
张影响到企业正常运营，一方面也愁眉紧锁期待经济环境宽松迎来资金机构的青睐
好让自己喘一口气。带着“实干兴邦”态度投身于实体的企业家依旧是把快速发展
目标瞄准在“融资”这条跑道上。

话已然说到这个份上，顺带就阐述一下2022融资套路新局面划分：之前编写融资套
路解析，已经被各类假资金方轮番举报，导致原文被删，还好存有备份，但已被各
种搬运工搬运至论坛、贴吧、和各大网站，时间线已然对不上。无奈之下只能又重
新发布一次（附上识别融资套路陷阱的原文链接，有需要新了解的自取）

给在融资路上的你：希望帮到遭遇融资骗局的你科普知识

遭遇融资骗局后损失几十万、几百万该怎么办？

如何鉴别假资金方/投资公司：新手入门

2022年大部分融资套路公司已经从“北上广深”“成都重庆”转移至各大省份省会
城市，完成了产业降级，也就是降维打击（但并不代表北上广深成重等地没有套路
公司）。从已知情况上看今年深圳公司大部分都跑到像“武汉长沙”这类省会城市
，各企业主还是要多多留意新公司和空壳公司陷阱。

以下原文内容属于柚子编辑发布，抄袭必究

NO.1股权融资定义

在直接进入正文—如何做好股权融资之前，一定要搞清楚什么叫股权融资？

顾名思义就是
出让部分企业股权，通过总股本增加的方式来获得融资资金，是不需要还本付息的
，主要是通过企业盈利发展壮大然后回购退出。他是以投资的方式进行。
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有的居间或项目方一开始找融资的时候很容易就进入误区，觉得不管是股权融资还
是债权融资的方式都可以，只要能拿到钱就行，简单说一下二者区别：

股权是投资，投资成功拿分红回购股权。
债权是借贷，到期前付息，到期还本。

那二者在根本上出现交叉问题后，就会导致进行融资时白白浪费时间精力和财务成
本。
当下市场
股权融资一般针对
新兴行业，多数都是轻资产重技术运
营，例如互联网、大消费、医疗医药、高科技
等有专业
性很强的企业，而
债权融资多数都是针对传统行业重资
产一类，房地产、生产、设备之类的放贷收息到期还本。

总结
：所以在融资方式上一旦走偏，就很容易走入误区，你觉得红杉资本IDG高瓴投房
地产开发的概率很高吗？所以融资时对企业性质区分好后选择融资方式，才能提升
融资成功概率（小额贷款那些做企业贷税贷之类的小额完全不属于项目融资）

NO.2提升认知，明确游戏规则

很多企业主一开始决定要进行融资，大脑多巴胺迅速分泌，就不由自主想着顺利拿
到资金“做大做强，再创辉煌”的盛景。这也是人之常情，大部分企业主以为融资
，就是很简单的活儿，找到平台公司、最好是直接资金方对接自己，然后把自己项
目和公司现状如实描述一遍，可行就准备拿钱，不行就继续找下一家。

从这里开始，认知就已经出现偏差。没学会走先学跑从来都不是问题：先问问自己
是不是天才？如果不是，就一步步来，每一个行业，每一个机构，每一个部门，每
一个岗位，都有自己的游戏规则。明也好，暗也好，第一步，就是把它学会。很多
人还没走到这一步就已经失败了，知道为什么吗？

自以为是！

第二步，就是要在这个游戏里面找出一个线头，学会如何不去犯规。懂得如何在规
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则里面玩，这样才能沿着线头走得远。

讲这么多，就是奉劝企业主，要想拿到融资，就不要拿自己在行业内的逻辑思维与
认知，用在别的行业。虽然小部分是相同并且够用的，但大部分认知差就会导致融
资失败。

回到主题，我们继续从行为上分析，乍一看融资确实是很简单的流程：

1.先找到平台或者资金方。
2.然后向平台或者资金方提交资料。
3.在可行前提下开始商务接洽考察。
4.最后一切顺利签合同下款。

但每个行业前辈都会一直强调：越是看似简单的活儿，越考验基本功，也就是能力
。那就针对这个简单的流程开始反向思考以下问题：

1. 如何找到平台或者资金方
2.向平台或者资金方提交的资料是什么样的资料，他们愿意看到资料里的什
么内容？
3.可行的前提下商务接洽考察，考察的是什么？
4.签合同后，下款前进行的流程是什么，风控手段是什么？

大部分居间或者企业主只停留在正向思考的环节上，却没想过反向推断出现的问题
才是解决融资拿钱的关键。

NO.3发现问题，解决问题

找居间人很容易，找真正的资金机构很难。在融资这个圈子里，任何人都可以是居
间人，所以导致居间角色成分三教九流：只要是项目方委托人找融资的，都可以是
居间身份。

常见最多的便是做贷款的居间。贷款多数打交道的是银行，而非专业投资机构。只
不过他们是最容易接触到企业主的人，为什么？因为做项目的或者开公司的都避免
不了和做贷款的打交道。

而很多做贷款的居间也并不知道如何与资金机构打交道，行业水到底有多深，没办
法辨别到底是皮包公司，还是真金主。也就导致有了“融资套路”与“融资诈骗”
的灰色行业存在。
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所以，能否找到一个对项目融资或者股权融资真正懂行的“居间”，对于企业来说
很重要。

那第一个问题的疑惑点2就出来了，我直接找资金方不行吗？

行啊！那太行了！如果世界多一点爱，那就是美好人间。一个外行人一有需求便能
找到行业内懂行大佬，这种几率，很小哦。更何况，你要找的是金主。当然也不是
不可能，还是考验企业主的人脉关系。所以，任何事情都可以计算出概率，不计入
企业主的因素下：

不靠谱居间+不靠谱资金方=白忙

不靠谱居间+靠谱资金方=白忙

靠谱居间+不靠谱资金方=白忙

靠谱居间+靠谱资金方=有机会

总结：业主能找到真实资金机构拿到资金的概率是：25%，对于居间人或者资金平
台来说，一般都会把企业主作为变量同时计入：概率就只剩下12.5%，这也就是上
帝视角看待融资第一步能成功概率。

NO.4如何做好一份商业融资计划书（BP）

提交资料给到资金方，也不是个简单的活儿，而是需要居间协助企业主做好商业计
划书，也就是BP。而不是任由企业主自由发挥在电子版PPT内随意发挥尽写一些口
水话或者填个表格这么简单。
商业计划书内书写的内容必须真实：条理性极强：展现出项目优势和未来评估：又
必须是了解资金方偏好：
同时也是资金方想看到的内容。
商业计划书千万不要跟随自己的思路随意撰写，不然刚寻找资金迈出的第一步，就
扯着蛋了：找金主，就是要投其所好，让他们看到他们想看到的。话不多说，划重
点：

1）公司介绍，项目介绍

【解说】大部分企业在融资的时候都会写，但建议找文字功底较好的专业文案编辑
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，避免繁冗复杂。公司介绍简单明了，初步项目介绍暂时不用长篇大论，只需要让
看的人知道此项目是做什么的就好（正经业务）

2） 项目核心团队：人员、职务、学历、工作经验、有过
哪些项目，做过哪些产品（必须要详细）：

【解说】这一点是大部分企业主在融资过程里最容易忽略的一栏；核心团队人物是
整个项目的灵魂，成功所在，过往项目经历和成功产品都是为这个项目最终拿到钱
来添砖加瓦。资金方或投资人看项目，也看项目背后的核心人物。自己细品

3）取得的专利（具体有哪些，包括国家级、高新技术等
等）

【解说】此举针对新兴行业是有一定专业性背书，好比“一技之长，吃饭不难”

4）现阶段产品投入及实际效果（一定要配图）包括介绍
研发设备，应用数据等

【解说】股权融资其实在一定程度上也是需要建立数据模型来测算企业未来收益权
，不管做何种测算，都需要一个当下真实数据来做参考基础。

5）*****预期与*****分析

6）****投入资金********

7）****分析与******规划

8）*****比例与*****设定

【解说】
5,6,7,8四项为专业性较强编写（柚子君不便明说，不然不懂的人断章取义只会适得
其反），需要有财务数据做辅助，最好是持有CPA证书人员测算根据企业情况来做
一些框架变动，柚子这里就不直接写出来，免得大家学葫芦画瓢时前面4点紧密衔
接，后面4点写不好就显得拉胯。这样还不如按照自己的思路做好一份商业BP来的
实在。最好是花点时间了解清楚情况后，根据项目具体情况来做符合自己项目现状
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的商业计划书。

总之做好商业计划书并不可少的框架就这么多，在未见面的情况下，机构海量接受
商业计划书的资料里，这些重点是资金方或投资人能对你项目做全面了解前产生兴
趣的前提。

部分业主担心自己的商业计划泄露，又或者找错人员把自己项目弄成“网红单”，
柚子建议尽量找资本圈专业人士来做，毕竟专业人士对市场、对项目业主自己的看
法肯定是深入研究了解，并且良好的职业素养也能帮助业主项目避免成为“网红单
”的下场。所以按照以上的8点来做多数问题是不大的。

大部分人都把重点放在1-4上面是并不正确的，配合上数据的BP应当更全面，资金
方或投资者会对你正在做的项目未来会有个初步认识。以及下意识会分析出你的团
队是否能像BP一样描述能否走的长远。

在经过8个框架的简单了解后，如果项目符合投资机构的方向和预期，正常
流程商谈之后便是大家最关心的考察阶段，大部分居间或者业主下意识认
为只有一次考察，其实不然，在针对项目的常规了解尽调考察中，股权投
资机构考察的次数不会低于2次，有的甚至会进行多次考察和对项目预期市
场进行跟踪评估。

除开项目本身情况之外，
股权投资机构的尽调考察重点就是公司组织架构（通俗说就是核心团队）
，以及公司管理情况。其次考察的重心就是在公司经营的主要业务，包含
经营基本情况、业务模式、业务特色等了解。业务这块会是重点考察的核
心内容，因为它的盈利模式决定了企业的生死，包括后期投资机构对未来
收益和评估测算的基础数据都来源于此。

NO.5剖析部分股权投资机构现状

做好了商业BP，再递交给资金方或者投资人，看完的概率会大一点（毕竟每天看B
P，纯数据的枯燥无味直接pass概率很大），那么如何寻找到真正的资金方（一定
要看完文章初始的鉴别真假机构），以及做股权融资的机构一般偏好会是什么样？
本身柚子就是做资金方的，接下来就以我身边同样做资方朋友公司为例做个剖析：

股权投资机构实际上一般多
为资产管理机构，

                                    6 / 9



智行理财网
投融资术语 BP

资金分为募集与自有两种情况：
但不论哪种情况都会主营私募股权投资基金，私募股权投资类FOF基金，创
业投资基金，创业投资FOF基金等。大部分的股权投资基金都倾向于创业股
权投资、定向增发，大宗交易，并购重组等方式来操作未上市和上市公司
的投资。

投资领域一般会覆盖：
金融，教育，养殖，TMT，环保，医药，大健康，互联网大消费、高科技
、专精特新
等新兴行业领域。当然了，股权投资机构主要聚焦在这几块领域有鲜明技
术特征和高成长性的企业。在正式投资以后，除了在资金方面给与企业扶
持，
也会针对企业来做资源整合、资本运作、监督规范、培训辅导等多种投后
管理增值服务来助推企业进入快
速发展。
典型的：要钱，我给你，要人，我给你，要培训，我帮你，要发展，我倾
尽能力推你。

大部分股权投资机构钟意投资的阶段如下：
pre-ipo＞已上市＞PE＞VC。
朋友资金公司
为例，按照上述的占比给个精确比例分别为：50%＞30%＞15%＞5%。

除开股权投资机构本身对投资项目的要求，对自身高管与从业人员要求也是极高，
一般性在企业简介或者合作对象介绍中都会像BP一样对自身公司现状和重要岗位人
员做详细阐述；包括学历，背景，目前在产业中有些什么头衔等。本科学历只能说
是最基础的入门门槛，高管中硕博才是常态。（其实通过企业简介也能从中分辨去
一些真假机构，假资金是很少会在简介中明确做公司高管人物简介的。剩下的资金
机构面聊一下就知道脑子里有没有货，从业人员素质太低的股权投资机构几乎可以
直接排除）

股权投资机构本身就是靠资金与硬专业相辅相成，公司创始人/董事长/总经理等，
都一定会具备丰富的股权投资与证券投资经验，主导的股权投资项目不会低于10+
，并且对创业股权投资、上市公司并购、包括定增等资本运作得心应手。

创始人、董事长、总经理、风控总监等人员中，各自必须都有对不同领域投资的强
项：
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根据本柚了解，朋友的股权投资机构中，总经理私底下都是某实业商会的部长一职
，风控总监除了对境外IPO熟络、还对法务和财务精通，对投后管理事务操作熟练
，也擅长医药、建筑等领域的投资。投资经理都是硕士毕业，起码要在资产管理公
司负责上亿+的规模，对这些人，只要稍微一谈专业性，就能知道实际操作和理论
的差别。（附带一点，以上这些交代，也可帮助业主识别真假资金方情况，毕竟专
业的假不了，假的专业不了）

除开股权投资机构的高管层面，在公司发展层面上，通过工商信息痕迹，是一定可
以看到他们过往的投资情况，IPO等情况的（以下为朋友公司案例）

深圳某股权投资机构案例，同上为同一家

股权投资机构一天处理业务的时间是非常紧凑的，所以这也造就了进件渠道的稀缺
性，大部分投资经理也只会和固定熟悉的渠道合作，一个项目发过去，问及渠道的
信息会非常多的：关系几手，对项目情况熟悉否，所问的问题能否及时回答，如果
渠道都答不出，这样的项目就算商业计划书写的再好，投资经理也不会浪费过多时
间等待。因为人为因素造成项目对接不稳定性就会出现不确定性，就等于浪费时间
精力。这大概就是每个机构就一次进件机会所在的原因。

股权投融本身是个很麻烦的过程，要参考行业、要做动态分析、大量的数据推演和
模型测算、再加上长时间的动态跟踪等，都是投资经理的职责，一个靠谱的项目能
落地表面上看是有一定概率。但是人为因素之间合作紧密便会增加这份成功的概率
。

最后一个话题，在股权融资的路上关于花不花钱的事情，这个我不做表述，业内百
态都有，只要确定资金机构是真
实的，该花的花，
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毕竟资本市场做的是资金对接，不是多劳多得的服务行业，渠道信息资源是无价的
。

再来，一分钱不花拿走几千万上亿的投资款业界是有存在，但最好也掂量掂量自己
的能量。如果做不到，就乖乖跟随中国特色社会主义国情去做，毕竟在没有能量的
时候，这也是一种走捷径的方式。

不该花的就省着。毕竟人，是社会性动物，五谷杂粮长大，是有主观判断因素在的
。

另外呢，盲目的听从做评估报告，律师见证，财务监管这些，都已经是常见的鸡肋
了。再说现阶段真实的股权投资机构又不全需要做这些，真正好的项目，机构自己
花钱都是值得的。任何业主都应该对自身项目有一个清晰的认知。

本文致此完结，我是柚子，一个专注做资金及附带产业的资方代表，欢迎大家支持
点赞，更多问题欢迎留言私信或咨询：

融资行业不是多劳多得的工作，资源的价值没办法衡量，所以，柚子君不做义务劳
动，那些想免费过来获取资讯或者资源的劳烦好走，因为连最基础的服务都是有价
值的，专业的人解决问题，废物则消磨时间精力，我们都没有义务在彼此身上浪费
时间精力教会你什么。

再次声明：原文内容属于柚子编辑创作发布，抄袭必究
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