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信托产品的承销(信托产品的承销人是谁)

□本报记者 张凌之 

中信信托8月下旬参与分销北大方正集团有限公司2018年度第一期中期票据，中标
量为6000万元，并根据发行安排于8月22日完成缴款，标志着信托公司的债券承销
业务取得实质性进展。

近日，中信信托相关业务负责人魏恩遒在接受中国证券报记者采访时表示，债券承
销与ABN等业务一脉相承，是对信托公司资产证券化业务链条的延伸。债券承销业
务可以点带面整合资源，延伸客户服务链条，实现多项业务联动。

深耕资产证券化业务

魏恩遒表示，作为第一批获得资产证券化业务资质的信托公司，中信信托多年来一
直深耕这一领域并朝着专业化方向发展。债券承销业务与ABN等资产证券化业务一
脉相承，这并非是业务低迷期的单纯转型，而是对业务条线和业务机会的拓展，是
公司多元化发展的题中应有之义。

非金融企业债务融资工具作为我国债务资本市场中最重要的产品之一，一直由银行
和券商进行承销。根据相关法律规定，信托公司可以申请受托经营国务院有关部门
批准的证券承销业务，但一直没有信托公司参与这项业务。2017年9月7日，交易
商协会启动意向承销类会员（信托公司类）参与承销业务市场评价工作，信托公司
经过市场评价获得承销业务资格的，可开展非金融企业债务融资工具承销业务。

2018年4月17日，中国银行间市场交易商协会公告，中信信托、兴业信托、华润深
国投信托、中诚信托、华能贵诚信托、上海国际信托等6家信托公司获批非金融企
业债务融资工具承销商（信托公司类）资格。

“无论是集合主动管理，还是单一的通道业务，本质上都是资本占用型业务，而债
券承销是纯中介业务，不占用资本。”魏恩遒指出，从公司的角度来讲，取得债券
承销资格，意味着新业务的拓展和原有经营模式的丰富，这是信托公司看重的。

“信托制度灵活，横跨资本、实业，但也意味着没有专属的业务领域，债券承销资
格的获得相当于对信托公司的一个专营安排；同时，可以与原有业务进行协同，这
同样是信托公司看重的。”魏恩遒说，在资产证券化的业务链条里，原来信托公司
仅仅是受托机构，现在可以通过债券承销，把积累的一些客户、项目等资源以点带
面整合起来，实现多项业务联动。

延伸客户服务链
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“债券承销业务本身不是一片蓝海，它是一片红海，竞争非常激烈，信托公司涉足
此项业务是有后发劣势的。”魏恩遒认为，在债券承销领域，银行拥有完善的体系
，可实现资金和客户的有效联动，券商专业度较强，信托公司要想参与其中，必须
走差异化竞争之路。

“信托公司的差异化竞争并非是如何撼动银行、券商在债券承销领域的地位，而是
通过自身业务链条的丰富，为客户提供全方位的服务。”魏恩遒说，信托公司与银
行同属银保监会管理，天然与交易商协会在一个体系，从资金投放角度看，信托更
多从事的是类似银行的对公业务。因此，在债券承销领域，信托公司是对银行的有
益补充。对之前积累的对公客户来说，信托公司可以拉长服务链条。从资产证券化
业务领域来看，开展债券承销业务有助于信托公司储备更多合规基础资产，通过业
务链条的延伸，与原有基础资产形成业务闭环。“信托公司要发挥综合金融的优势
，将原有客户、产品、资产优势，延伸到债券承销的链条。”

“中信信托非常珍惜债券承销这块牌照，最重要的是按照监管的要求，合法合规地
建立各种内控机制。”魏恩遒表示，信托公司债券承销内控机制的建立主要包括两
个方面：一是设立独立的部门，独立的业务人员和独立的内控制度，形成一整套完
备的业务体系；二是实现债券承销业务与其他业务资金的风险隔离。“只有依法依
规地去做，才能使业务发展更长远，并在行业起到一定示范作用。”
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